ОСОБЕННОСТИ ПОВЕДЕНИЯ ПОКУПАТЕЛЕЙ СРЕДСТВ ПРОИЗВОДСТВА

1. Промышленный рынок – это совокупность предприятий и организаций, которые в организационных целях … товары и услуги для производства других товаров и услуг, либо для их переработки, либо для сдачи в аренду:
А) поставляют;

Б) производят;

В) приобретают;

Г) продают.
2. Что относится к экономическим стимулам?

А) льготное кредитование;

Б) появление совершенно новых технология;

В) снижение административных методов хозяйствования;

Г) повышение экономических методов хозяйствования.
3. Взаимоотношения продавца и покупателя, как правило, строятся на:
А) долгосрочной основе;

Б) краткосрочной основе;

В) среднесрочной.
4. Что относится к стимулам внешней среды?

А) товар;

Б) цена;

В) экономические;

Г) продвижение товара.
5. Что относится к организационным факторам?

А) мотивы;

Б)  полномочия;

В) возраст;

Г) статус.
6. Что относится к межличностным факторам?

А) цели;

Б) мотивы;

В) статус;

Г) должность.
7. Что относится к личностным факторам?

А) методы работы;

Б) отношения;

В) статус;

Г) тип личности.
8. Прямые инструменты денежно-кредитной политики:

А) целевое кредитование;

Б) регулирование ставки рефинансирования;

В) предоставление ресурсов правительству;

Г) рефинансирование коммерческих банков.
9. Косвенные инструменты денежно-кредитной политики:

А) административный контроль над уровнем процентных ставок;
Б) целевое кредитование;

В) регулирование ставки рефинансирования;

Г) льготное кредитование.
10. Один из главных факторов, который учитывается в вопросах не только принятия на работу и назначение на должность, но и формирования закупочного центра, а также распределение обязанностей между его участниками:
А) уровень профессионального образования и знания;

Б) профессия;

В) должность;

Г) статус.
11. Продолжительность  и сложность процесса закупки состоит из … видов:

А) двух;

Б) трех;

В) четырех;

Г) пяти.
12. Сколько основных ролей выполняют члены закупочного центра?

А) четыре;

Б) пять;

В) шесть;

Г) семь.
13. Сколько выделяют этапов при новой закупке?

А) семь;

Б) восемь;

В) девять;

Г) десять.
14. 1-й этап процесса закупки средств производства называется …

А) определение желаемых характеристик и составление спецификаций товара;

Б) поиск поставщиков и информации о них;

В) запрос предложений от потенциальных поставщиков;

Г) возникновение, осознание и формирование потребности.
15. 8-й этап процесса закупки средств производства называется …

А) запрос предложений от потенциальных поставщиков;

Б) согласование параметров поставки и заключения договора;

В) окончательный выбор поставщика;

Г) начало поставок и оценка работы поставщика.

